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Proyecto Muestra de emprendimiento

Este proyecto estd vinculado con la feria TECNOSALLE y es una de las
dos actividades antes de la feria tecnoldgica, hace parte del desarrollo
de la asignatura de Formulacion de Proyectos en el grado 10° y busca
que los estudiantes, en equipos colaborativos, creen su propia idea de
negocio.

El proyecto se enfoca en los temas de horizonte empresarial, mercadeo
y publicidad, y tiene como publico objetivo a estudiantes de entre 11 y
18 afios. El proyecto se desarrolla utilizando la metodologia de
Aprendizaje Basado en Proyectos, donde los estudiantes aprenderan de
manera activa y relevante, enfocandose en el trabajo colaborativo, el
aprendizaje auténomo y la resolucion de problemas practicos. Los
estudiantes deberan investigar, analizar y reflexionar sobre el proceso
de su trabajo, y el producto final del proyecto debera solucionar un
problema o una situacion del mundo real.

Esta actividad estd enmarcada dentro de las actividades del proyecto
Tecnosalle y cuenta con apoyo del equipo docente que lo conforma (José
Luis Pabdén, Ofelia Meza, Joan Ascanio, Andrea Bustamante, Rafael
Montaguth, Liliana Meneses y Liceth Bibiana Sanjuan)

Objetivo General

Fomentar una cultura emprendedora en los estudiantes, desarrollando
habilidades clave para la creacion y gestion de negocios, a través de la
aplicacion practica de conocimientos tedricos y el trabajo colaborativo en
un entorno simulado.

Objetivos Especificos

e Fortalecer las habilidades de identificacion de oportunidades de
negocio.

e Adquirir conocimientos sobre marketing, ventas y finanzas
aplicados a emprendimientos.

e Integrar los conceptos aprendidos en clase (horizonte empresarial,
mercadeo, publicidad) en la creacion de un producto o servicio
innovador.

e Analizar el mercado y la competencia para identificar nichos de
oportunidad.

e Desarrollar estrategias de marketing efectivas para promocionar
los productos o servicios.



e Promover la colaboraciéon y el trabajo en equipo para alcanzar
objetivos comunes.

e Desarrollar habilidades de comunicacidon efectiva para presentar
ideas y negociar.

e Fomentar la resolucidon de conflictos de manera constructiva.

e Estimular la busqueda de informacién relevante para el desarrollo
de los proyectos.

e Fomentar la curiosidad y el espiritu investigativo.

e Desarrollar habilidades de autogestion del tiempo y de los
recursos.

e Fomentar la generacién de ideas innovadoras y originales.

e Desarrollar la capacidad de identificar y resolver problemas de
manera creativa.

e Promover el pensamiento critico y la toma de decisiones.

I FASE: Exploratoria o diagnostica

En la primera fase se trabaja con los estudiante un analisis sobre la
siguiente informacion (teniendo en cuenta que para 2024 el tema va de
acuerdo al proyecto pedagdgico transversal de la institucion: Ocana mi
patria Chica.)

e Identificacién del problema o necesidad:
Se analizara con los estudiantes interrogantes como:
¢Qué problemas o necesidades existen en la comunidad escolar o local
gue podrian ser resueltos a través de un emprendimiento?
¢Qué productos o servicios podrian ser demandados por los estudiantes,
profesores o comunidad en general?

e Analisis del entorno:
¢Cuales son las tendencias actuales en el mercado?
¢Qué regulaciones o normativas deben ser consideradas?
¢Cuales son los recursos disponibles (financieros, humanos, materiales)?
Investigacion de mercado:
¢Cual es el publico objetivo?
¢Cuadles son sus necesidades y preferencias?
¢Cual es la competencia?

e Generacion de ideas:
Lluvia de ideas para identificar posibles proyectos emprendedores.
Evaluaciéon de las ideas en funcidn de su viabilidad, impacto y potencial
de crecimiento.



II FASE: La planificacion

Dentro de la planificacion del proyecto de aula se trabajara el desarrollo
de cada propuesta de trabajo en una plantilla que contiene

informacion detallada de cada proyecto.

Esta informacién se planteard y desarrollard en clase dependiendo de

tema escogido por cada

equipo de trabajo.

Plantilla de trabajo del proyecto:
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III FASE: Ejecucion del PPA

Dentro de la ejecucion se tuvieron en cuenta las siguientes actividades:
e Capacitaciones: Dentro de las clases de Formulacidon de proyectos
se organizan talleres y charlas para los estudiantes sobre temas
como elaboracion de planes de negocio, marketing, finanzas y

presentacién en publico.

e Asignacion de roles: Se define claramente las responsabilidades de

cada estudiante o

grupo de trabajo.




Creacion de los stands: Se supervisa la construccion y decoracién

de los stands, asegurando que sean atractivos y representativos
de cada proyecto.

Promocion: Se utiliza diferentes canales para promocionar la feria

(redes sociales, volantes, correos electrdnicos, etc.) e invita a la

comunidad educativa y local a asistir.
Desarrollo de la feria:

Inauguracidon: Se realiza un acto de apertura con la presencia de
autoridades, invitados especiales y los participantes.
Ventas: Se permite a los estudiantes vender sus productos o servicios,
si es el caso.
Evaluacién en tiempo real: Observa el funcionamiento de la feria y
realiza ajustes si es necesario.

IV FASE: Evaluacion del PPA.

En la fase de evaluacidn se analiza todo el desarrollo del proyecto
teniendo en cuenta:

a través de encuestas y observacion directa.
Se evalla el desempefio de los estudiantes teniendo en cuenta la
siguiente rubrica:

Recopilacién de datos: a participantes, visitantes y organizadores

Objetivos de

o - Excelente Sobresaliente Aceptable Bajo
aprendizaje
Desarrollo de|Los estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes
habilidades de|demuestran una/demuestran una/demuestran unaltienen dificultades
emprendimiento |comprension buena comprensiéncomprension basicajpara comprender
e innovacioén profunda de los|de los conceptos delde los conceptos dellos conceptos de
conceptos delemprendimiento elemprendimiento eemprendimiento e

emprendimiento elinnovacién ylinnovacion ylinnovacion y no
innovacion y|aplican de maneralaplican de manerallogran aplicarlos
aplican de maneralefectiva en su ideallimitada en su idealen su idea de
creativa en su ideajde negocio. de negocio. negocio.
de negocio.
Aplicacion delLos estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes/Los estudiantes
conceptos de/demuestran unaldemuestran unaldemuestran unaltienen dificultades
horizonte comprensién buena comprensidn/comprension basicajpara comprender
empresarial, profunda de los|de los conceptos delde los conceptos dellos conceptos de
mercadeo y|conceptos delhorizonte horizonte horizonte
publicidad horizonte empresarial, empresarial, empresarial,
empresarial, mercadeo y/mercadeo y/mercadeo y
mercadeo y/publicidad y los|publicidad vy los|publicidad y no
publicidad vy losjaplican de manerajaplican de manerallogran aplicarlos
aplican de maneralefectiva en su plan|limitada en su planen su plan de
creativa en su plan/de negocios y|de negocios y|negocios y
de negocios y estrategias. estrategias. estrategias.
estrategias.
Fomento dellLos estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes




trabajo trabajan dejtrabajan dejtrabajan deltienen dificultades
colaborativo y lajmanera manera manera limitada enjpara trabajar en
comunicacion colaborativa y|colaborativa enjequipo, equipo y la
efectiva enjefectiva en equipo,|equipo, involucrando ajcomunicacion es
equipo involucrando alinvolucrando a Ilajalgunos miembros|deficiente o]
todos los miembrosmayoria de losly con dificultades|inexistente.
y comunicandose miembros ylen la
de manera clara y/comunicandose dejcomunicacion.
respetuosa. manera clara vy
respetuosa.
Fomento dellLos estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes
aprendizaje demuestran unaldemuestran unaldemuestran unaltienen dificultades
auténomo vy lalcapacidad buena capacidad|capacidad basicapara aprender de
investigacién excepcional dede aprendizajede aprendizajelmanera autéonoma
aprendizaje auténomo elauténomo ee investigar, y no
auténomo elinvestigacion, investigacion, utilizan fuentes
investigacion, utilizando fuentesjutilizando algunas|confiables ni
utilizando fuentes|confiables y/fuentes relevantesjrelevantes en su
confiables yrelevantes en sulen su trabajo. trabajo.
relevantes en sujtrabajo.
trabajo.
Promocion de lajLos estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes|Los estudiantes
resolucién de|demuestran unaj/demuestran una/demuestran unajtienen dificultades
problemas habilidad habilidad buenalhabilidad basicapara resolver
practicos y lalexcepcional para|para resolver|para resolver|problemas
creatividad resolver problemas|problemas problemas practicos de
practicos de|practicos de|practicos de/manera creativa vy
manera creativa,/manera creativa,manera limitada, no logran
presentando presentando presentando presentar
soluciones soluciones soluciones poco|soluciones
innovadoras y|efectivas. innovadoras o pocolefectivas.
efectivas. efectivas.
e Anadlisis de resultados: Se compara los resultados obtenidos con

los objetivos establecidos al inicio del proyecto, se identifican las
fortalezas y debilidades y se identifican las razones detras de los
éxitos y los fracasos.

Informe final.

Para finalizar se presenta el informe final que

incluya todos los aspectos del proyecto, desde la planificacion
hasta la evaluacion.




EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS

Septiembre

as de 25 Emprendimientos

Gastronomia - Danzas folcloricas -
Musica y Mucho mas :

PATIO CENTRAL TERCERA HORA

Organizado por:

Asignatura Formulacion de proyectos
Corporacion “A la antiguita”
Tecnosalle
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